
Ihre 7 Vorteile

Praxis, Praxis, Praxis.

Maximal 10 Teilnehmer (online
8 Personen) = angenehmes
Lernklima.

Alle Teilnehmerfragen werden
im Seminar beantwortet.

Kostenlose Hilfe und Service
bei Fragen nach dem Seminar.

Zugriff auf die geschützte Ar-
beitshilfen-Cloud der Einkäu-
fer-Akademie.

Austausch, Networking, Ideen,
und neue Perspektiven.

100 € Nachlass ab 2 Teilneh-
mer aus derselben Firma.

Zielgruppe
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Ihr Trainer und Einkaufsspezialist

Jens Holtmann, ausgewiesener Einkaufs- und Seminarprofi

mit 39 Jahren Erfahrung „in der freien Wildbahn“. Bisher

besuchten mehr als 18.500 Teilnehmer die Praxisseminare der

Einkäufer|Akademie.

Termine 2026
Maximal8 Teilnehmer!

Das Seminar richtet sich an ope-
rative und strategische Einkäufe-
r/innen, die faire Preise sichern,
Preiserhöhungen abwehren und
ihre Verhandlungskompetenz auf
ein neues Niveau heben wollen.

Preis- und Kostenstruktur-
analyse im Einkauf -

leicht gemacht
Werden Sie zum Preisdetektiv im Einkauf –

sicher, souverän, erfolgreich!

Entdecken Sie, wie Sie die wahre Kostenstruktur Ihrer Lieferanten entschlüs-
seln und Preisverhandlungen auf eine völlig neue Ebene bringen können –
faktenbasiert, durchsetzungsstark und ohne auf die Mithilfe Ihrer Lieferanten
angewiesen zu sein.

Stellen Sie sich vor, Sie könnten jede Preiserhöhung auf den Prüfstand stellen
und genau belegen, ob sie gerechtfertigt ist. Oder noch besser: Sie decken
Kostensenkungen auf und fordern aktiv Preisreduzierungen ein. Klingt nach
einem Traum? Mit der richtigen Methode wird es Realität!

In unserem praxisorientierten Seminar lernen Sie Schritt für Schritt, wie Sie
mit einfachen Werkzeugen und ohne komplizierte Abfragen beim Lieferanten
die Preis- und Kostenentwicklung vollständig durchleuchten.

Ihr Mehrwehrt auf einen Blick
Die über 100 Seiten kompakte Arbeitsunterlage: Immer griffbereit.
3 Monate kostenloser Zugang zur SaaS-Software „PriceProtector“
Die 2 Excel-Add-Ins „MaterialkostenAnalyzer“ u. „PersonalkostenAnalyzer“
Die Schritt-für-Schritt-Anleitung „Kostenstrukturanalyse“
Ein Preiserhöhungs-/Preisreduzierungs-Frühwarnsystem für den Einkauf
1 Jahr Zugriff auf die Arbeitshilfen-Cloud der Einkäufer-Akademie

Methodik: Praxis pur!
Erleben Sie in entspannter Atmosphäre ein Seminar, das lebt: Praxisfälle, Dis-
kussionen und interaktive Übungen machen das Lernen zum Vergnügen. Keine
graue Theorie – sondern handfeste Werkzeuge, die Sie sofort anwenden kön-
nen.

Für wen ist dieses Seminar ein Muss?
Sie möchten Preiserhöhungen Ihrer Lieferanten auf Plausibilität prüfen.
Preiserhöhungsforderungen der Lieferanten abwehren möchten.
Sie wünschen sich Transparenz über die Kostenstrukturen Ihrer Lieferanten.
Sie suchen nach einem Frühwarnsystem für Preiserhöhungen.
Sie möchten innovative Tools zur Lieferantenkostenanalyse einsetzen.
Sie suchen eine Software für die Lieferantenkostenstrukturanalyse.

21. + 22. Jan. Live-Online

08. + 09. April Live-Online

26. + 27. Aug. Live-Online



Buchung

Ihr Seminarleiter
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Seminarpreis

100 € Sonderrabatt

Hilfe nach dem Seminar

Ab 2 Teilnehmer aus demselben
Unternehmen reduziert sich der
Seminarpreis um 100 Euro pro
Person. Der Nachlass wird direkt
bei der Onlinebuchung
abgezogen.

Jetzt buchen und sparen!

Einfach online buchen unter:

www.einkaeufer-akademie.de/
seminare

Sie bekommen diese 2 lohnenden
Praxistage für 1.280 € netto zzgl.
MwSt. Darin enthalten sind die
umfangreichen Arbeitsunterlagen,
alle Präsentationen aus dem
Seminar und der Zugang zur
Arbeitshilfen-Cloud.

Sollten Sie nach dem Seminar
Fragen haben oder Unterstützung
benötigen, steht Ihnen die
Einkäufer-Akademie mit Rat und
Tat zur Seite. Sie haben so immer
einen fachlichen Berater an Ihrer
Seite.
Garantiert!

Sie können daher nur gewinnen.

Änderungen der zeitlichen Abfolge und der Inhalte jederzeit möglich.

Preis- und Kostenstruktur-
analyse im Einkauf -

leicht gemacht
Preis- und Kostenstrukturanalytik für mehr Lieferanten-

kostentransparenz im Einkauf

1. Tag

09:30

09:45

10:15

11:00 Kaffeepause

11:20

13:00

12:00

15:00

14:00

16:00 Ende des 1. Seminartages

Seminarstart: Begrüßung und kurze Vorstellungsrunde

Die Halbwahrheiten der Verkäufer bei Preiserhöhungen
•Die Klassiker: „Unsere Material- und Personalkosten sind gestiegen.“
• Vertrauen allein reicht nicht: Warum die Kontrolle von Verkäuferanga-

ben unverzichtbar ist
• Kostenanalyse leicht gemacht: Berechnen Sie präzise, wie stark Kos-

ten steigerungen wirklich auf Verkaufspreise wirken
• Klassische Abwehr: Wie Sie mit bewährten Methoden Preiserhöhungen

entkräften

Das Preiserhöhungs-Frühwarnsystem für Ihren Einkauf
• Lieferantenkostenstruktur durchleuchten: Lernen Sie, wie Sie Liefer-

anten nach ihrer Einkaufsstruktur bewerten
• Einkaufsmärkte der Lieferanten beobachten: Behalten Sie Markt-

bewegungen auf der Beschaffungsseite der Zulieferer stets im Blick

Mittagspause

Price-Protector: Das SaaS-Tool im Praxiseinsatz
• Forderungen prüfen: Ist die Preiserhöhung Ihres Lieferanten wirklich

gerechtfertigt?
• Frühzeitig handeln: Reduzierungspotenziale rechtzeitig erkennen
• Jederzeit aktuell: Automatisiertes Preiscontrolling

Preis- und Kostenstrukturanalytik mithilfe der Bundesstatistik
•Methodik Schritt für Schritt: So führen Sie eine vollständige Kosten-

strukturanalyse durch
• Einblicke: Die typische Kostenstruktur eines Produktionsbetriebs
•Dienstleister im Blick: So gehen Sie mit Preiserhöhungen von Groß-

händlern und Dienstleistern um

So gefährlich ist die Preiserhöhungskaskade im Einkauf
• Zahlenbeispiel: Wie hoch ist der finanzielle Schaden tatsächlich?
• Gefährliche Reaktionen: Warum die 2 häufigsten Antworten auf Preis

erhöhungen mehr schaden als nützen
• Live-Demo: So wehren Sie Preiserhöhungen effektiv ab – einfach und

schnell

Die 3 Gesetze der Kostenstrukturanalyse im Einkauf
• Fokus auf das Wesentliche: Nur große Kostenblöcke bewirken signifi-

kante Preisveränderungen
• Kausalität beachten: Große Preisveränderungen bedingen große Kos-

tenveränderungen
• Kosten zu hoch? Preise zu hoch! Warum hohe Lieferantenkosten ein

klares Warnsignal sind

https://www.einkaeufer-akademie.de/seminare
https://www.einkaeufer-akademie.de/seminare


Sie erhalten nach der Seminarbu-
chung zeitnah die Anmeldebestä-
tigung zusammen mit dem Zu-
gangslink zu unserer Seminar-
plattform. Die Teilnehmerunterla-
ge erhalten Sie ca. 1 Woche vor
dem Start des Live-Online-Semi-
nars.

Nach dem Praxisseminars erhal-
ten Sie Ihr persönliches Teilnah-
mezertifikat, das Ihr neu erwor-
bens Einkaufs-Knowhow und die
erfolgreiche Teilnahme am Semi-
nar dokumentiert.

Sie haben, zusätzlich zu Ihren Ar-
beitsunterlagen im Seminar, je-
derzeit Zugriff auf die geschützte
Arbeitshilfen-Cloud der Einkäufer-
Akademie mit praktischen Leitfä-
den, Arbeitshilfen, Ratgebern, Ak-
tionstexten, Checklisten, Studien,
Urteilen, Anleitungen, Excel-Add-
Ins, ebooks etc.. Für jedes Semi-
nar gibt es eine separate Arbeits-
hilfen-Cloud.

Ihr Zertifikat

Buchung
Einfach online buchen unter:

www.einkaeufer-akademie.de/
seminare
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Änderungen der zeitlichen Abfolge und der Inhalte möglich.

Arbeitshilfen-Cloud

Live-Online-Seminar

Preis- und Kostenstruktur-
analyse im Einkauf -

leicht gemacht
Durchbrechen Sie die Preiserhöhungs-Rituale

mithilfe von Zahlen, Fakten und Software

2. Tag

09:30

11:20

12:00

14:00

13:00

14:30

15:00

16:00

11:00

Aufgabe Preisanalyse in Einzelarbeit
•Methodik anwenden: Erlernen Sie die Kostenstrukturanalyse praxisnah

und eigenständig
•Datenquellen sicher nutzen: Arbeiten Sie schnell und präzise mit ver-

fügbaren Informationen
• Reaktionen meistern: Bereiten Sie sich auf typische Lieferantenantwor-

ten vor
• Komplette Fallstudie: Üben Sie, eine vollständige Analyse von A bis Z

zu erstellen

Kaffeepause

Die richtige Präsentation der Analyseergebnisse
• Liveanalyse: So präsentieren Sie die Ergebnisse direkt im Gespräch mit

dem Verkäufer
• Gezielte Kommunikation: Zeigen Sie Verkäufern nur die notwendigen

Analysepunkte
• Interne Präsentation: Überzeugen Sie Ihre Vorgesetzten oder Fachab-

teilungen mit klaren Fakten

Wie Sie mit Verkäuferreaktionen gekonnt umgehen
• Typische Abwehrversuche: Die 3 häufigsten Strategien der Verkäufer
• Sicher kontern: Die Gegenargumente Ihrer Verkäufer entkräften
• Fehler vermeiden: Diese 5 Fallstricke dürfen Sie keinesfalls übersehen

Mittagspause

Die Price|Force der Einkäufer-Akademie
• Taktik: Erfolgreiche Strategien für Gespräche bei Preiserhöhungen
• Price|Defence: Die 3-Minuten-Preisanalyse mit 2 Excel-Add-Ins
• Price|Control: Wie Sie Einkaufspreise durch Staffeloptimierung senken

KI-gestützte Kostenstrukturanalyse: Der nächste Schritt zur Ef-
fizienzsteigerung
• Automatisierte Datenanalyse: Nutzen Sie KI, um Lieferantenkosten

strukturen in Sekundenschnelle zu analysieren
• Prognosen von Kostenentwicklungen: Frühzeitig Trends erkennen

bei Material-, Energie- und Personalkosten durch KI-Vorhersagen
• Schnellere Entscheidungsfindung: So lassen Sie KI Vorschläge für

Verhandlungsstrategien erstellen

Ende des Seminars

Beantwortung aller noch offenen Teilnehmerfragen

Auch alsInhouseseminar!

https://www.einkaeufer-akademie.de/seminare
https://www.einkaeufer-akademie.de/seminare

