€ INKAUFER | AKADEMIE

Dieses Praxisseminar richtet sich
gezielt an Einkaufsabteilungen
die in Zeiten steigender Preise,
knapper Budgets und hohem Er-
gebnisdruck gezielte Losungen
suchen, um Preiserhhungen er-
folgreich zu begegnen.

Ma;
To Teiln;';',a’

Mery
10. + 11. Feb. Live-Online
15. + 16. April  Neu-lIsenburg
12. + 13. Mai Live-Online
01. + 02. Juli Miinchen
02. + 03. Sept. Live-Online
02. + 03. Dez. Bielefeld

2 Praxis, Praxis, Praxis.

2 Maximal 10 Teilnehmer (online
8 Personen) = angenehmes
Lernklima.

2 Alle Teilnehmerfragen werden
im Seminar beantwortet.

2 Kostenlose Hilfe und Service
bei Fragen nach dem Seminar.

@ Zugriff auf die geschitzte Ar-
beitshilfen-Cloud der Einkau-
fer-Akademie.

@ Austausch, Networking, Ideen,
und neue Perspektiven.

2 100 € Nachlass ab 2 Teilneh-
mer aus derselben Firma (100
€ pro Person).

Preiserhohungen erfolgreich
abwehren und
wirksam vorbeugen

Wie Sie Preiserhohungen stoppen, Preise senken und souveran
verhandeln - mit erprobtem System und konkreten Tools

Preiserhéhungen schaden dem Gewinn direkt

Preiserh6hungen wirken sofort auf das Betriebsergebnis. Wer hier nicht ge-
zielt gegensteuert, riskiert sinkende Margen und Wettbewerbsnachteile. Er-
folgreiche Einkaufsabteilungen beherrschen nicht nur den Preisvergleich,
sondern setzen auf bewdhrte Abwehrstrategien - statt auf kurzfristiges Feil-
schen.

Preiserhéhungen stoppen - mit einem klaren System

Die meisten Lieferanten folgen eingespielten Mustern, wenn es um Preiserho-
hungen geht. Sie lernen in diesem Seminar, wie Sie Preiserhéhungen stop-
pen, Einkaufspreisereise senken und souverdn verhandeln - mit erprobtem
System und konkreten Tools.

Dieses Seminar ist fur Sie richtig, wenn Sie ...
3 Preiserh6hungen gezielt abwehren und vorbeugen maochten.
3 Preisrunden mit Zahlen und Fakten durchbrechen méchten.
D Lieferantenargumente sicher entkraften wollen.
3 Vormaterialpreise schnell und klar analysieren mochten.
3 ein erprobtes Konzept zur Kostensenkung sicher beherrschen mochten.

Methodik: 100 % Praxis - fiir mehr Erfolg im Einkauf

Alle Inhalte sind so aufgebaut, dass Sie sofort im Einkaufsalltag umsetzbar sind.
Anschauliche Praxisbeispiele, interaktive Diskussionen und gezielte Lehrgespra-
che helfen Ihnen, das Know-how zur Preiserh6hungsabwehr punktgenau auf
Ihre Situation im Mittelstand zu Ubertragen. Keine Theorie. Keine Umwege. Nur
das, was wirkt.

Dresscode-Empfehlung: bequem und locker.

Sie erhalten in diesem Praxisseminar
3 Die Gber 100 Seiten starke Arbeitsunterlage
3 20 sofort einsetzbare Aktionstexte an Lieferanten
3 Die 2 Excel-Add-Ins ,MaterialkostenAnalyzer und ,PersonalkostenAnalyzer”
3 Die groRe Checkliste ,Preiserh6hungsabwehr im Einkauf*
3 Den Praxisleitfaden "Preisanalyse in Einkauf und Beschaffung”
3 1 Jahr Zugriff auf die Arbeitshilfen-Cloud der Einkdufer-Akademie

lhr Trainer und Einkaufsspezialist

Jens Holtmann, ausgewiesener Einkaufs- und Seminarprofi
mit 39 Jahren Erfahrung ,in der freien Wildbahn*. Bisher

Einkdufer|Akademie.
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Ab 2 Teilnehmer aus demselben
Unternehmen reduziert sich der
Seminarpreis um 100 Euro pro

Person. Der Nachlass wird direkt

bei der Onlinebuchung Wie Sie die Selbstbedienungsmentalitat vieler
abgezogen. Lieferanten unterbinden
Jetzt buchen und sparen!

1. Tag

08:45 Empfang mit Kaffee und Tee, Ausgabe der Seminarunterlagen

09:00 Seminarstart: BegriiBung und kurze Vorstellungsrunde

Sie bekommen diese 2 lohnenden  909:15 Unverzichtbare Grundlagen fiir die Preiserh6hungsabwehr
Praxistage fiir 1.280 € netto zzgl. - Mit der richtigen mentalen Einstellung auf Erfolgskurs

MwSt. Darin enthalten sind die - Die gefahrliche Hebelwirkung von Preiserh6hungen
umfangreichen Arbeitsunterlagen, - Die Preiserhéhungskaskade durchbrechen

der Zugang zur Arbeitshilfen-

Cloud, das Mittagessen und die 09:45 Preiserhohungen erfolgreich abwehren

Pausenverpflegung. - Die pauschalen Erh6hungsbegriindungen prifen und entkraften

- Welche Informationsquellen Sie dafiir brauchen

- 10 Methoden, wie Verkaufer versuchen hohere Preise durchzusetzen

- Richtig auf verdeckte Preissteigerungen in der AB/Rechnung reagieren
Sollten Sie nach dem Seminar 10:30 Kaffee- und Kommunikationspause
Fragen haben oder Unterstiitzung 10:50 Praxisfall: Die systematische Abwehr einer Preiserh6hung

bendtigen, steht lhnen die - Das praxiserprobte VAV-System der Einkdufer-Akademie
Einkdufer-Akademie mit Rat und - Welche Abwehransitze die Preiserh6hungstexte der Lieferanten liefern
Tat zur Seite. Sie haben so immer - Wie Sie die 5 typischen Fehler der meisten Einkdufer vermeiden
g'f‘en fachlichen Berater an threr - Wie Sie die Argumente der Lieferanten bewerten und parieren
eite.
Garantiert! 12:00  Das Preiserhohungs-Frithwarnsystem fiir lhren Einkauf
Sie kénnen daher nur gewinnen. - Die Einkaufsstruktur der Lieferanten kennen und bewerten
- Die Beschaffungsmarkte lhrer Lieferanten beobachten
12:30 Gemeinsames Mittagessen
Einfach online buchen unter: 13:30 Die 3-Minuten-Preisanalyse mit dem MaterialkostenAnalyzer

- Das Excel-Add-In zur Schnellanalyse und Preiserh6hungsabwehr
- Berechtigte Lieferantenforderung oder nur ,Taschen fillen“?

- Ausfiihrliche Einfihrung in das Arbeiten mit Kostenbestandteilen
- Preisanalysen anhand von Beispielen aus dem Teilnehmerkreis

www.einkaeufer-akademie.de/
seminare

15:00 Kaffee- und Kommunikationspause

15:20 Excel-Add-In: Der PersonalkostenAnalyzer
- Das Argument ,Die Lohnkosten sind gestiegen* priifen
- Der Anteil der Personalkosten an den Gesamtkosten der Lieferanten
- Die geringe Hebelwirkung von Lohnerhéhungen auf die Preise
- Per Click alles liber laufende und abgeschlossene Tarifrunden erfahren

16:30  Ende des 1. Seminartages

Anderungen der zeitlichen Abfolge und der Inhalte jederzeit méglich. 19
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Sie haben, zusatzlich zu lhren Ar-
beitsunterlagen im Seminar, je-
derzeit Zugriff auf die geschiitzte
Arbeitshilfen-Cloud der Einkaufer-
Akademie mit praktischen Leitfa-
den, Arbeitshilfen, Ratgebern, Ak-
tionstexten, Checklisten, Studien,
Urteilen, Anleitungen, Excel-Add-
Ins, ebooks etc.. Fur jedes Semi-
nar gibt es eine separate Arbeits-
hilfen-Cloud.

Nach dem Praxisseminars erhal-
ten Sie lhr personliches Teilnah-

mezertifikat, das lhr neu erwor-

bens Einkaufs-Knowhow und die
erfolgreiche Teilnahme am Semi-
nar dokumentiert.

Die Prasenzseminare finden in
ausgesuchten 4-Sterne-Tagungs-
hotels statt. Sie kénnen dort unter
dem Stichwort ,Einkaufer-Akade-
mie“ Zimmer zu Sonderkonditio-
nen buchen.

Das Abrufkontingent ist bis 4 Wo-
chen vor jedem Seminartermin ga-
rantiert, danach nur nach Verfiig-

barkeit.

Einfach online buchen unter:

www.einkaeufer-akademie.de/
seminare

2. Tag

09:00

09:45

10:30
10:50

11:30

12:30

13:30

14:15

15:00
15:20

16:00

Mit Zahlen und Fakten Nullrunden und sogar
Minusrunden erreichen

Preiserhéhungen gekonnt vorbeugen

- Der GegenstoR bei Preiserhéhungen

- Das Aktionsprinzip konsequent und gewinnbringend nutzen

- Umgang mit den vorhersehbaren Reaktionen der Lieferanten

- Wie Sie Preissenkungs-Initiativen richtig planen und vorbereiten

PriceProtector: Preiserhohungsabwehr auf Knopfdruck

- Demo der SaaS-Software an Lieferantenbeispielen der Teilnehmer

- Die Analysemethode kennen und verstehen

- Den Wechsel von Verkaufer- zu Einkdufermarkten friihzeitig erkennen
- Produktkostenanalyse versus Cost Break Down

Kaffee- und Kommunikationspause

Lieferantenkalkulation: So entstehen Verkaufspreise

- Kostentrdgerrechnung: Einzel- und Gemeinkosten/Zuschlagssatze
- Von der Zuschlagskalkulation zur Deckungsbeitragsrechnung

- Starken und Schwachen der Ublichen Kalkulationsverfahren

Einkaufspreiscontrolling mit der Indizes-Methode

- So erstellen Sie einen hauseigenen Einkaufspreisindex

- Wie Sie die interne Einkaufspreisentwicklung benchmarken
- Sind lhre Einkaufspreise besser als der Durchschnitt?

Gemeinsames Mittagessen

Unverzichtbares Verhandlungs-Knowhow

- Der richtige Umgang mit dem harten ,Nein“ der Verkaufer

- Blick hinter die Kulissen: Wie Verkdufer trainiert werden

- Zahlen und Fakten geben mentale Starke und Selbstbewusstsein

- Die richtige Vorbereitung auf Preiserhéhungs-Abwehrverhandlungen

5 schlagkraftige Verhandlungs-Werkzeuge

- Die Wahl der richtigen Verhandlungstaktik

- Wie Sie die Gesprachsfiihrung bekommen und behalten
- Gute Argumente finden und gekonnt prasentieren

Kaffee- und Kommunikationspause

Anfragetechnik: Zielpreise, Marktpreise und Preisuntergrenzen
- Die Technik des partiellen Preisvergleichs
- Wie Sie den Wettbewerbsdruck serids verstarken

Ende des Seminars

Anderungen der zeitlichen Abfolge und der Inhalte méglich.
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